Varktgj til
styring af
idéer og
visioner

Hvad nytter det at
fa gode idéer og vi-
sioner, hvis de ikke
lader sig gennem-
fare i praksis. Eller
endnu verre: For at
gennemfgre nogle
visioner pabegynder
man et investe-
ringsforlab, der se-
nere viser sig at
vaere urentabelt.
Varktgjet til at
undga en sadan
uheldig situation
hedder mekanise-
ringsstrategi.
Formalet med en
mekaniseringsstra-
tegi er at inddrage
en uvildig radgiver,
der ogsa kan funge-
re som sparrings-
partner,

Pa den made kan
idéer og visioner te-
stes og analyseres.
Alternativer kan ud-
arbejdes, og det
bedste alternativ
kan valges, hvoref-
ter en konkret og

Vision blev til virkelighed med
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en mekaniseringsstrategi

For at gennemfgre visionen blev det ngdvendigt med en
uvildig sparringspartner, der kan formidle viden og erfa-
ringer fra andre bedrifter, siger planteavler Kim Kragh,
der er forhenvaerende svineproducent

»Man skal blive klar over,
hvad man vil med sin be-
drift ,og hvilke planer man
realistisk kan gennemfore,«
siger planteavler Kim
Kragh, Breerd, Hoptrup
ved Haderslev.

S4 kort definerer Kim
Kragh, hvad en mekanise-
ringsstrategi gar ud pa.

Kim Kragh uddyber:
»Forst har man nogle mere
eller mindre lose fremtids-
visioner med sin bedrift.
Disse tanker skal udformes
i en mere konkret mélsaet-
ning. Derefter skal man op-
stille og undersoge nogle
realistiske alternativer.
Neste fase er at valge det
bedste alternativ for at op-
né det, man gerne vil. En-
delig iveerkseettes en kon-
kret handlingsplan for at
realisere denne malseet-
ning.«

Strategien gennemfort
Kim Kragh har gennemfort
dette forleb i samarbejde

med maskinkonsulent Kim

Tidligere svineproducent Kim Kragh fik et gnske opfyldt,

da han blev planteavler. Det er sket ved at etablere et
samarbejde med to svineproducenter. Foto: Jesper

Dall/Polfoto.

Brodersen, Bygnings- og
Maskinkontoret i Sender-
jylland. Processen hedder
mekaniseringsstrategi. Det
er et radgivningsinitiativ,

der blev udviklet for cirka
to ar siden. Strategien for
mekanisering aflaser den
hidtidige maskinanalyse,
der indgér som et led i en

mekaniseringsstrategi.
»Planteavl og moderne
maskiner er min store in-
teresse og det, jeg gerne vil
beskeeftige mig med.
Derfor valgte jeg at blive
‘markmand’ for to nabol-
andmeend, der begge er
svineproducenter. Maskin-
samarbejde blev den strate-
gi, der kunne realisere mi-
ne ensker, altsi min mal-
seetning,« siger Kim Kragh.
Kim Kragh driver selv
830 hektar. Dette areal er
nu udvidet med samar-
bejdspartnernes markbrug.
»For mekaniseringsstrate-
gien blev udformet, var
min mejeterskerkapacitet i
underkanten. Derimod
havde vi rigelig med harve-
og samaskinekapacitet. Hos
mine partnere var det lige
modsat. Ved at samarbejde
kan vi derfor opnd en bed-
re udnyttelse af maskiner-
ne,« siger Kim Kragh.

Blev planteavler
Indtil strategien blev gen-
nemfert, var Kim Kragh
ogsa svineproducent. Nu er
staldanleegget pd Breera ud-
lejet til samarbejdspartner-
ne.

»Alle parter har opnaet
det, vi gerne ville, nemlig

at koncentrere os om det,
vi hver iser interesserer os
for,« siger Kim Kragh.

Hyorfor har du engageret
teknikrddgiver Kim Brodersen
i de @ndringer, der er sket?

»Nar man indgdr et for-
pligtende samarbejde, er
det efter min mening me-
get vigtigl, at en uvildig
tredje person medvirker
som radgiver og sparrings-
partner.«

Erfaring udefra
»Parterne i et maskinsam-
arbejde er som regel be-
gyndere pd det omrade, og
alle kan ikke forudse alt.
Der er ogsa en risiko for, at
deltagerne i et maskinsam-
arbejde kan have urealisti-
ske forventninger,« siger
Kim Kragh.

»Parterne skal ogsé tage
stilling til, hvordan samar-
bejdet skal administreres.
Her er det for eksempel
vigtigt, at ridgiveren kan
deltage med erfaringer fra
andre bedrifter. Ved afreg-
ning og arsafslutning har
det ogsd stor betydning, at
radgiver kan fungere som
revisor,« understreger Kim

Kragh.

Planteavler Kim Kragh (th.) har udarbejdet en mekanise-

ringsstrategi sammen med maskinkonsulent Kim Broder-

sen, Foto: Jesper Dall/Polfoto.

Maskinparken
udnyttes optimalt

Kim Kragh, Breed ved
Hoptrup, har realiseret en
mélsztning takket veere
forlebet af en mekanise-
ringsstrategi.

Med en seks meter Ter-
rano stubharve, en fire me-
ter Tiger dybdekultivator
og en seks meter Sprinter
harvetandssdmaskine, alle
af fabrikatet Horsch, er
Kim Kragh godt rustet til
at dyrke for eksempel
1.500 hektar.

Takket veere en ny meka-
niseringsstrategi, der har
resulteret i et samarbejde
med to svineproducenter,
kan der opnas en god ma-
skinudnyttelse.

»Der er indfort plejefri
dyrkning overalt. Senest
har jeg investeret i GPS au-
tostyring pa traktorerne for
at opnd eget pracision.
Dermed kan vi undga det
seedvanlige overlap pa 15-

20 procent. Da vi har en
del kuperede omrader, fun-
gerer systemet dog ikke
helt optimalt alle steder,«
siger Kim Kragh.

Er det altid nodvendigt at
harve i plojedybde med en
Horsch Tiger?

»Der har veeret en del
marker med plojesal, der
kan brydes med Horsch Ti-
ger med smalle teender.
Det er dog ikke meningen,
at vi vil harve i plejedybde
hvert ar. Mélet er en harve-
dybde pa 10-15 cm. Jeg vil
tro, at en femtedel af area-
let skal harves arligt med
Horsch Tiger. Med andre
ord en dybdekultivering af
hele arealet hvert femte el-
ler sjette ar. Det passer
med, at Tigeren anvendes
forud for eller samtidig
med sdning af raps,« siger
Kim Kragh.
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